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◆法人名・屋号 ◆事業種別 

名古屋眼鏡株式会社 
商社/メーカー  

◆マッチング参加の目的（☑してください） 

☐ライセンサーとの繋がり 

☐商品化等希望 □OEM としての受注 

☐制作等の受発注 □販路・顧客開拓 

☐新規事業アイディア 

☐観光誘致・地域振興希望 

☐その他（           ） 

◆所在地 愛知県名古屋市中区新栄 

◆会社ＨＰ https://www.meigan.co.jp 

◆設立年 1963年 

◆１行キャッチ 眼鏡総合卸兼メーカーです。10～20 代向けの人々に響く発信力を持つコンテンツ企業を探し

ています。 

◆自社の持っているシーズ（商品・製品／サービス／技術等 具体的に） ※動画があれば視聴 URL も 

・創業 61年、眼鏡関連商品の企画販売メーカーです。 

眼鏡やサングラス、眼鏡ケース、眼鏡拭き等、目のケアに関わるもの全般を手掛ける品揃えの広さが強みで

す。 

 

・コンテンツ商品一部サイト紹介 

キャラクター サングラス（リカちゃん）  ：https://www.meigan.co.jp/products/item/591/ 

サンリオキャラクター アイパッチ      ：https://www.meigan.co.jp/products/item/146/ 

サンリオキャラクター 花粉対策眼鏡   ：https://www.meigan.co.jp/products/item/557/ 

◆自社の商品・サービス・技術が得意とするターゲット層／市場 

・眼鏡やサングラス、眼鏡ケース、眼鏡拭き等、眼鏡関連商品全般をつくることができます。 

・コンテンツ商品では、お子様や女性に人気のあるコンテンツを使用して商品開発・販売しております。 

・オリジナル商品でサングラスや老眼鏡も商品開発・販売しております。 

・眼鏡業界以外に医療業界、子ども向けアパレルチェーン店等で販売しております。 

◆コンテンツ企業とのコラボ・協業により実現したいこと（解決したい課題・目指したい方向性など） 

・新たなコンテンツを取得し、オリジナル商品の開発・販売をさらに進めていきたいです。 

・眼鏡関連商品が眼鏡業界問わず様々な業界のニーズに沿った商品展開を実現させたいです。 

・新規販路の相談をしたいです。 

◆マッチングで会いたいコンテンツ企業（コンテンツジャンル他 具体的に） 

・10～20代を主な顧客に持つコンテンツ企業様（ジャンルは問いません）。 

・販路の新規開拓を共に考えてくださる企業様。 

◆コンテンツ企業との商品や協業の実績 （具体的に） 

・キャラクターコンテンツを使用した商品開発・販売 

サングラス（ハローキティ、マイメロディ、クロミ、シナモロール、アニア、トミカ、リカちゃん、すみっコぐらし等）。 

眼鏡拭き（すみっコぐらし、リラックマ、アニア、プラレール、トミカ等）。 

眼鏡ケース（シナモロール、ポムポムプリン、クロミ、ポチャッコ、サンリオキャラクターズ、アルプスの少女ハイ

ジ）。 

  

・キャラクター以外のコンテンツ商品 

障がい者の方がデザインした眼鏡拭き（パラリンアート）。 

 

https://www.meigan.co.jp/
https://www.meigan.co.jp/products/item/591/
https://www.meigan.co.jp/products/item/146/
https://www.meigan.co.jp/products/item/557/

